
与公司创办人合照

RCCA Liza是独生女，19岁时成为孤儿。她是
一个勤奋、坚定和进取的人，总是挑战自己
接受新的挑战，志存高远，追求卓越。成为
RCCA开启了她的下一段旅程，向未完成的 
梦想继续前进。 

与BE一起持续成长  
在完成大马高等教育文凭(STPM)后，Liza即
开始踏入社会工作。从事行政管理四年后，
她转行做销售。 

“我曾在银行、汽车和其他行业做过销售的
工作，但经过一段时间后，我厌倦了盯着销
售目标做事的生活。于是在2015年，我用自
己的储蓄开了一间时装店。一年后，我成功
扩展业务并成为香港某内衣和紧身胸衣品牌
的专营店，旗下有80多名代理商。”

喜欢接受新挑战的Liza在接触到BE事业后，
当下就抓紧了这个事业机会。她说:“我认为

活着不要总是
安于现状
RCCA Liza Jiwat
时装店业者 

直销是一个让自己保持自我成长的平台，我
们在这里所累积的经验和学到的技能会终身
受用。” 

就像任何业务一样，BE事业当然也存在           
挑战。“但实际上也没什么大不了的，既来之，
则安之。每当我感到不知所措时，我就会听
听音乐让自己放松一下。” 

在不同行业打滚多年的Liza直说她不曾见      
过像BE这样的事业机会，一个让任何人，        
只要愿意，都可以有一番成就的事业平台。

属于我的梦想车
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挑战。“但实际上也没什么大不了的，既来之，
则安之。每当我感到不知所措时，我就会听
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在不同行业打滚多年的 直说她不曾见      
过像 这样的事业机会，一个让任何人，        
只要愿意，都可以有一番成就的事业平台。

“我的老朋友是一名特需人士(OKU)，她的
BE事业也为她带来了一笔可观的收入。她的
故事真的很精彩，令人感动。说实在的，BE
的成功策略只有一个，那就是遵循BE系统。
你不必费尽心机想出自己的一套策略，只需 
专注在BE系统，全心全意地照着系统走就      
可以了。” 

Liza坦承以前她非常急性子也不喜欢跟进别
人这种麻烦工作。“当我决定认真从事BE业务
时，我知道我必须克服这些弱点。随着时间
一天天过，我学会变得更有耐心。事实上，

这些进步也令我对自己刮目相看了呢！” 

未完成的梦想 
一直以来，Liza总是希望能够花更多时间在 
十字绣这门爱好上，这也是她和已故母亲    
常常做的一件事。她边笑边回想说道:“SPM

毕业后，我缝制了十幅带有猫咪图案的十字
绣作品，没想到一名陌生人竟然购买了其中
一幅。当时，我的母亲乐不可支。我想可能
是我在学术方面表现平平，所以母亲对我的
小小才艺感到乐开怀吧！” 

“有了BE事业，我知道我很快就会有更多时
间好好重拾这个爱好。” 
  

Liza也希望可以尽可能地参与更多慈善工作，无论是      
金钱上还是其他形式的参与。“以前我做不到，但凭着     
BE事业，我终于可以为社会做出更多贡献了。”
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